






Posturas na Negociação

Contato Visual Postura Ereta

Expressões Faciais Gestos



Ao adotar uma postura ganha x ganha, você pode construir relações comerciais saudáveis e duradouras, além de obter 

benefícios mútuos em uma negociação.
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Compartilhe com seus Amigos

Se você gostou deste ebook, compartilhe-o com seus amigos e colegas de trabalho para que eles 

também possam aprender sobre a importância da negociação.



http://www.crbasso.com.br/
https://www.instagram.com/crbassooficial/
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